
WAB – Platforma Startowa 



Kto może otrzymać dofinansowanie?

Każdy pomysłodawca, który założy działalność 
gospodarczą w jednym z województw Polski 
Wschodniej: lubelskiego, podkarpackiego, 
podlaskiego, świętokrzyskiego i warmińsko-
mazurskiego.

Twój projekt odznacza się innowacyjnością 
produktową;
Twój pomysł nie jest przedmiotem prowadzonej 
dotychczas działalności.

Platformy Startowe prowadzą ciągły nabór. 
Zgłaszasz się poprzez formularz na stronie PARP.
Następnie koncepcje te oceniane są przez 
ekspertów WAB



Żywność i produkty rolno-spożywcze 

IT/ICT 

Ekologia 

Obszary specjalizacji 



Celem Projektu jest inkubacja podmiotów poprzez rozwój
innowacyjnych przedsiębiorstw typu startup za pomocą
kompleksowego programu wsparcia, służącego przekształcaniu
pomysłów biznesowych w produkty, dostosowanie ich do warunków
rynkowych według przyjętej metodologii oraz opracowanie
rentownych modeli biznesowych, umożliwiających wejście
przedsiębiorstwa typu startup na rynek

Cel projektu 

Start up

220 

Manager

8

Usługi 
podstawowe i 
specjalistyczne 

Ok 70 tys. PLN 

Finansowanie w ramach pomocy de minimis –w rozumieniu art. 3
Rozporządzenia Komisji (UE) Nr 1407/2013 z dnia 18 grudnia 2013 r. w sprawie
stosowania art. 107 i 108 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do pomocy
de minimis.

1 mln PLN w ramach dofinansowania inwestycyjnego – działanie 1.1.2 Program 
Operacyjny Polska Wschodnia
Instytucja realizująca: PARP



Start inkubacji 





Proces Inkubacji 



Usługi specjalistyczne 

• Przygotowanie mapy drogowej rozwoju przedsiębiorstwa;
• Opracowanie wariantów modelu biznesowego oraz ich

weryfikacji;
• Analizy rynków substytutowych i komplementarnych;
• Badania marketingowe i testy rynkowe;
• Metodyki prac nad produktem technologicznym, w tym w

zakresie tworzenia wartości dodanej;
• Tworzenie polityki zarządzania IP i rolą IP w budowie wartości

przedsiębiorstwa - w tym wsparcie w zakresie jej wdrażania;
• Budowę value proposition dla klientów oraz inwestorów;
• Wprowadzanie produktów na rynki zagraniczne;
• Zarządzanie strategiczne przedsiębiorstwem;
• Zarządzanie komunikacją oraz wykorzystanie narzędzi PR;
• Opracowania scenariuszy technologicznych;
• Analizę technologiczną oraz studium wykonalności;
• Analizę czystości patentowej;
• Analizę kosztów i korzyści;
• Przygotowanie prototypów laboratoryjnych oraz testy

laboratoryjne;
• Przygotowanie prototypów funkcjonalności i testy w środowisku

zbliżonym do operacyjnego;
• Badanie zgodności produktu lub usługi z zasadami

zrównoważonego rozwoju;
• Przygotowanie dokumentacji technicznej;



Co możemy zrobić?

Model biznesowy

- Propozycja wartości

- Segment klientów

- Relacje z klientami

- Kanały komunikacji

- Kluczowe działania

- Kluczowe zasoby

- Kluczowi partnerzy

- Strumienie przychodów

- Struktura kosztów



MVP (Minimum Viable Product) – pierwsza
wersja produktu o minimalnej koniecznej
funkcjonalności, która może zostać zaoferowana
klientom. W zależności od przyjętej metodologii
opracowania modelu biznesowego dla danego
przedsiębiorstwa typu startup, MVP może
stanowić przedmiot testowania rynku, w celu
uzyskania informacji zwrotnej służącej dalszemu
jego rozwojowi. MVP powinien być traktowany
jako produkt, który można zaoferować do
sprzedaży klientom wczesnego rynku, tzw. early
adopters.



PARTNERZY PROJEKTU

Animator platformy startowej; 
Usługo Managerskie 
Usługi specjalistyczne 

Usługi specjalistyczne 

Mentoring; 
Usługi specjalistyczne 

Mentoring; 
Usługi specjalistyczne 



PARTNERZY PROJEKTU

Capital Ventures

Usługi specjalistyczne;
Usługi Managerskie 

Usługi Managerskie; 
Usługi specjalistyczne 

Usługi Managerskie; 
Usługi specjalistyczne 



Puławski Park Naukowo-Technologiczny 
Ul. I. Mościckiego 1 

24-110 Puławy  
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